Ksztalcenie:

Aktualnie nie ma szko6t przygotowagych
bezpdrednio do zawodu fundraisera. Istriej
jednak pewne kierunki niempliwie pomocne
w pracy. Fundraising jest wdawie dziedzim
zarmdzania w ktorej przydatnactizie take

wiedza z zakresu ekonomii  spotecznej.

Kierunki takie jak ekonomia czy zadzanie
studiow& mazna na niemal kalym
uniwersytecie.

Wydziat Zarzadzania UL

ul. Matejki nr 22/26, 90-237 £.éd
tel. 042 635-51-22, 042 635-50-51
email wzdziek@uni.lodz.pl

www. http://wz.uni.lodz.pl

Wydziat Ekonomiczno-Socjologiczny

ul. POW nr 3/5, 90-255 t.éd

tel. 042 635-53-56

fax. 042 635-50-32

email: dziekes@uni.lodz.pl,
naukaes@uni.lodz.pl

www.eksoc.uni.lodz.pl

Polskie Stowarzyszenie Fundraisingu
organizuje kursy przygotowage do zawodu
I utatwiajace start:

ul. Szewska 20/4

31-009 Krakow

tel.: 12 423 80 07

e-mail: psf@fundraising.org.pl
www.szkolenia.fundraising.org.pl

; . - Wojewddzki Urzad promule
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w Klasyfikacji Zawodow i Specjalrigi

Centrum Informacji o

I Planowania Kariery Zawodowey:
w todzi:

ul. Wolczaska 49, 90-608 t.&d
Tel. (42) 66 30 255, 66 30 273

oraz oddziatach:
w Piotrkowie Trybunalskim:

ul. Starowarszawska 4, 97 - 300 Piotrkéw Tryb.
Tel. (44) 649 60 87

w Sieradzu:

ul. 3 Maja 7, 98 - 200 Sieradz http://parkstreet.nbed.nb.ca/image/fundraiser-pig
Tel. (43) 822 81 84, 822 81 86

Wojewddzki Urzad Pracy w todzi
Centrum Informaciji

i Planowania Kariery Zawodowej

ul. Jagiellaska 28, 96 - 100 Skierniewice Oddziat w Piotrkowie Trybunalskim

Tel. (46) 833 39 74, 833 36 50

w Skierniewicach:

Piotrkéw Trybunalski 2014



FUNDRAISER - osoba specjalizaga st

w pozyskiwaniu funduszy lub darowizn rzeczowych
na cele spoleczne, np. dla organizacji
pozaradowych, naukowych, sportowych,
mitodziezowych, religijnych, domdéw dziecka,
szpitali, hospicjéw, szkot, uczelni czy instytucji
kulturalnych

Fundraiser na bigco analizuje podlegly sobie
obszar w poszukiwaniu potencjalnych sponsoréw
dla okrélonej inicjatywy. W poszukiwaniach tych
kieruje st charakterem dziataldoi firm

i przedsgbiorstw, realizowasp przez nich strategi
marketingowd, grupm docelova do ktdérej kierowane
sa oferowane przez nie produkty i ustugi, etc.
Wszystkie te czynniki d&la miaty dla fundraisera
niezwykle istotny wplyw na dobér oferty, jak
przedstawi konkretnemu przeesiorcy.

Zadania zawodowe:
— pozyskiwanie  funduszy od
prywatnych, firm i organizaciji;
— pozyskiwanie zriek, ustug i przedmiotow;
- pozyskiwanie srodkow finansowych réwnie
z funduszy UE;
— przygotowywanie sprawozda merytorycznych
na temat zakresu i sposobu wykorzystania
pozyskanychrodkow;

dardmpw

- hawiazywanie duej liczby  kontaktow
w réznorodnych brarach;

— informowanie darcaycow o] sposobie
wykorzystania  przekazanych  przez nich

pieniedzy;

— prowadzenie promocji dziata statutowych
swojej organizacji wsrodowisku przedsgbiorcéw
oraz w lokalnych srodowiskach administracji
publicznej i samorglowej;

— kreowanie i koordynacja kampanii pozyskiwania
funduszy oraz nowych darazgow,
z wykorzystaniem rinych kanatéw komunikacji

Warunki podj ecia pracy w zawodzie:

Nie istnieje  jednolity  kierunek  studiéw,
ksztalacych  specjalistbw ds.  fundraisingu.
W praktyce preferowanigskandydaci, legitymujcy
sie réznymi kierunkami ekonomicznymi

I humanistycznymi, lecz posiaday dawiadczenie

i odpowiednie cechy personalne, pozwgdaj ha
odnoszenie zawodowych sukceséw. Liczye si
przede wszystkim zaangavanie w wykonywaniu
powierzonych obowizkéw. Fundraiser powinien
faktycznie wierz¢ w misj i powodzenie kampanii
by zapewni jej maksimum efektywni@i. Pomocne
mog by¢ kursy organizowane przez Polskie
Stowarzyszenie Fundraisingu oraz wiedza z zakresu
marketingu.

Wymagania psychofizyczne:

Dla dobrego wykonywania swojej pracy fundraiser
musi umi€ organizowéa sobie swdj czas

i dzialania. Tak wic musi by osola
zorganizowan i uporadkowary. Wymagana jest
rowniez zdolng¢ koncentracji, a z drugiej strony
podzielnd¢ uwagi.

Niezbedna jest take zdolnd¢ przekonywania.
Fundraiser reprezentuje  stowarzyszenie
instytucg — jest jej wizytOwk, a wikc powinien
wygladat, mowi¢ i zachowywa sie tak, by zrobt
| pozostawt po swojej wizycie dobre weanie.
Bardzo wane g takie cechy jak:

- komunikatywnéc¢,

- fatwas¢ nawizywania kontaktow,

- sita przebicia, konsekwencja i odwaga.

czy

To nie jest praca dla o0s6b fragiatych
i matoméwnych. Trzeba @iprzygotowd, ze nie
zawsze bdzie tatwo dotrzé do potencjalnych
sponsorow i nawgzat kontakt. Potrzeba wt dwo
determinacji. W fundraisingu wae % osobowe
predyspozycje: rzeteldé, szczeréc, przejrzystec.

Przeciwwskazania do wykonywania zawodu:
Przeciwwskazaniem do  wykonywania

zawodu fundraisera as wady wymowy, ktore
uniemaliwiaja komunikacg werbalm, z klientem,
a take choroby psychiczne.
Osoba podejmaga prae jako fundraiser powinna
cechowé sic 0og6lm dobm sprawndcia fizyczma.
Nie powinna mié takze zaburzé sprawndci
konczyn gornych i dolnych — ze wzglu na

konieczné¢  ciagtego  przemieszczania esi
prowadzenia rozmow w firmach i miejscach
niedostosowanych do potrzeb 0s06b

niepetnosprawnych.

Mozliwosci i szanse zatrudnienia:
Typowymsrodowiskiem zatrudnienia fundraiserg s
organizacje typu non-profit, jak np.zartego rodzaju
fundacje. Fundraiser me pracowa nie tylko dla
organizacji pozasdowych, ale generalnie dla
instytucji uwyteczngci publicznej, takich jak
uniwersytety, muzea, filharmonie czy szpitale.
Swoje czynnéci zawodowe bkdzie wykonywat
gtébwnie we wszelkich firmach i organizacjach
dysponugcych budetami marketingowymi
i wizerunkowymi.

Ptace:
W Polsce specjalista ds. pozyskiwania
funduszy zarabia 2800 PLN brutto.zrddto:
www.moja-pensja.pl — dagina 28.01.2014r.)



