Ksztalcenie:

Zespol Szkol Ponadgimnazjalnych
im. Jana Pawla Il w Poddg¢bicach
- Technikum handlowe

ul. Polna 13/15, 99-200 Poddgbice
tel. (43) 678 31 13
www.zsppoddebice.pl
zsz_poddebice@poczta.onet.pl

Zespol Szkot Ponadgimnazjalnych Nr.2
im. Marii Dabrowskiej w Sieradzu

- Technikum handlowe

ul. Zamkowa 15, 98-200 Sieradz

tel. (43) 827-15-36
www.zamkowal5.edu.pl
zsznr2sieradz@poczta.onet.pl

Centrum Ksztalcenia Ustawicznego

w Sieradzu

- kurs kwalifikacyjny Technik handlowiec
ul. Mickiewicza 4, 98-200 Sieradz

tel. (43) 822 38 44

www.ckusieradz.pl
sekretariat@ckusieradz.pl

Wiecej informacji
0 zawodzie znajdziesz w:

v

Centrum Informacji
I Planowania Kariery Zawodowej
w Lodzi:

ul. Wolczanska 49, 90-608 Lodz
Tel. (42) 66 30 255, 66 30 273

oraz oddzialach:

w Piotrkowie Trybunalskim:
ul. Wojska Polskiego 2
97-300 Piotrkow Trybunalski
tel. (44) 649 60 87

w Sieradzu:
ul. 3 Maja 7, 98-200 Sieradz
tel. 43 822 81 84, 822 81 86

w Skierniewicach:
ul. Senatorska 10, 96-100 Skierniewice
tel. 46 833 39 74, 833 36 50

f ©
(“ Wojewddzki Urzad promuje
- Pracy w todzi todzkie

Technik handlowiec

Klasyfikacja Zawodow i Specjalnos$ci 522305

https://www.praca. pl/poradniki/rynek-pracy/technik-
handlowiec-co-robi,gdzie-moze-pracowac,zarobki_pr-
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Technik handlowiec zajmuje si¢
prowadzeniem  dzialalnosci  handlowej
zgodnej z  profilem i polityka

przedsiebiorstwa. Pelni bardzo wazng role w
wielu firmach. Z jednej strony obstuguje
klientow, z drugiej pozostaje w kontakcie
z dostawcami i dystrybutorami. Dba
o sprawng realizacj¢ zamowien, a niekiedy
pelni tez funkcje marketingowca, analizuje
rynek 1 potrzeby klientow. Od ich
sprawnosci, zdolnosci do przekonywania
i umiejetnosci utrzymania dobrych relacji
z klientami w duzej mierze zalezy sukces
finansowy firmy.

Zadania zawodowe:

« Organizowanie i prowadzenie dzialalno$ci
handlowej;

. prowadzenie negocjacji z dostawcami
1 odbiorcami towaréw 1 ustug;

* przygotowywanie oraz zawieranie umow
handlowych, zgodnie z pelnomocnictwami
swoich przetozonych;

o stosowanie roznych form 1 technik
sprzedazy hurtowej i detalicznej;

o przygotowywanie witasciwej dokumentacji
sprzedazy towaréow lub wushug, w tym
faktur, gwaranciji;

o kontrola towaréw przeznaczonych do
sprzedazy pod wzgledem iloSciowym,

jako$ciowym, cenowym, a  takze
zabezpieczanie go przed uszkodzeniem,
dbanie o odpowiednie  opakowania

i oznakowanie;
« monitorowanie stanu magazynow;
« podejmowanie dziatan , majacych na celu

pozyskanie nowych klientow i rynkéw zbytu,
rozwijanie nowych form sprzedazy towarow
i ushug, w tym formy internetowej;

« analiza kosztow dziatalnosci handlowej;

« samodzielne lub we wspotdzialaniu
z przetozonymi, opracowywanie projektu
strategii marketingowej firmy oraz programu
jej wdrozenia;

« wspotpraca z dzialem marketingu i reklamy;

« badanie rynku 1 czynnikéw ksztattujagcych
oczekiwania, potrzeby oraz mozliwosci
nabywcze klientow.

Warunki podjecia pracy w zawodzie:

Kandydat do pracy w zawodzie technik
handlowiec powinien posiada¢ wyksztalcenie
srednie handlowe i dyplom technika. Petne
kwalifikacje, potwierdzone dyplomem mozna
uzyska¢ ksztatcac sie w czteroletnim technikum
handlowym. Osoby posiadajace wyksztatcenie
srednie, ale inne niz handlowe, moga uzyskaé
tytul technika handlowca poprzez ukonczenie
kursu kwalifikacyjnego w zakresie kwalifikacji
A.18 Prowadzenie  sprzedazy oraz  A.22
Prowadzenie dziatalnosci handlowej
wyodrgbnionych w zawodzie szkolnym technik
handlowiec. Ponadto, w zawodzie handlowca
przydatne jest prawo jazdy, obstuga programoéow
komputerowych oraz znajomo$¢ jezyka obcego
w stopniu co najmniej komunikatywnym.

Wymagania psychofizyczne:
Technik handlowiec to zawodd glownie dla 0séb

aktywnych, z inicjatywa, sprawnie
komunikujacych si¢ 1 chetnie nawiazujacych

kontakty ~z  klientami, posiadajacych
zdolnosci negocjacyjne, odpornych na stres,
potrafigcych pracowaé pod presja czasu
I planéw sprzedazowych. Jednoczesnie
technik handlowiec powinien cechowac si¢
empatig, zrownowazeniem emocjonalnym,
opanowaniem, koncentracja na celach oraz
bardzo dobra organizacja wlasnej pracy
Wymagania, w duzej mierze rdznicujg
stanowiska pracy na jakich pracuje osoba z
dyplomem technika handlowca.

Przeciwwskazania do wykonywania
zawodu:

Przeciwwskazaniami do pracy sg gltownie
wszelkie  dysfunkcje, ktore moglyby
ograniczy¢ mozliwos¢ swobodnego
porozumiewania si¢, Np. schorzenia strun
gltosowych, wady wymowy, wady wzroku
i stuchu nie poddajace si¢ korekcji, choroby
uktadu  ruchu, choroby o podtozu
psychicznym  oraz  niepelnosprawno$é
intelektualna.

Mozliwosci i szanse zatrudnienia:

Technik handlowiec nie ma probleméw ze
znalezieniem pracy. Wachlarz ré6znych
stanowisk pracy oferuja im wszystkie firmy
prowadzace sprzedaz wszelkich towardéw
1 ushug, przedsigbiorstwa produkcyjne
(w dziatach handlowych, zaopatrzenia,
sprzedazy, marketingu, reklamy,
ksiggowosci), hurtownie, magazyny, banki.
Ponadto  technik  handlowiec = moze
uruchomi¢ wlasng dziatalnos¢ handlowa.



