
                          Kształcenie: 

Zespół Szkół Ponadpodstawowych nr 4  

w Piotrkowie Trybunalskim 

Branżowa Szkoła I stopnia 

ul. Henryka Sienkiewicza 10/12 

97-300 Piotrków Trybunalski 

tel. (44) 732 70 58 

www.zsp4.piotrkow.pl 

zsp4@zsp4.piotrkow.pl 

Zespół Szkół Centrum Kształcenia Ustawicznego 

w Sulejowie 

Branżowa Szkoła I stopnia 

ul. Milejowska 21, 97-330 Sulejów 

tel.: (44) 616 21 99 

www.zsckuwsulejowie.pl 

sekretariat@zsckuwsulejowie.pl 

 

Zespół Szkół Ponadpodstawowych nr 2  

w Bełchatowie 

Branżowa Szkoła I stopnia 

ul. Czapliniecka 98, 97-400 Bełchatów  

tel.: (44) 632 16 42 

www.zsp4bel.pl 

sekretariat@zsp4bel.pl 

Zespół Szkół Ponadpodstawowych nr 2  

w Tomaszowie Mazowieckim 

Branżowa Szkoła I stopnia 

ul. Św. Antoniego 57/61 

97-200 Tomaszów Mazowiecki 

tel. (44) 724 43 36  

www.zsp2tm.pl 

zsz2tom@poczta.onet.pl 

 
 

Centrum Informacji  

i Planowania Kariery Zawodowej:  

w Łodzi:  
 

ul. Wólczańska 49, 90-608 Łódź,  

Tel. (42) 66 30 255, 66 30 273, 

 

oraz Oddziałach: 

 

w Piotrkowie Trybunalskim: 

 

ul. Wojska Polskiego 2, 

97 – 300 Piotrków Trybunalski 

Tel. (44) 649 60 87 

 

w Sieradzu: 

ul. 3 Maja 7, 98 – 200 Sieradz 

Tel. (43) 822 81 84, 822 81 86 

 

w Skierniewicach: 

ul. Senatorska 10, 96 – 100 Skierniewice 

Tel. (46) 833 39 74, 833 36 50 

 

 
 

 

Sprzedawca w branży 

przemysłowej  

 
 Klasyfikacja Zawodów i Specjalności 522303 

Źródło: https://flstrefa.pl/zakres-obowiazkow 

sprzedawcy.html- dostęp 24.02.2021r. 

 

 

 

 

 

Wojewódzki Urząd Pracy w Łodzi 

Centrum Informacji  

i Planowania Kariery Zawodowej 

Oddział w Piotrkowie Trybunalskim 

 

 

Więcej informacji  

o zawodzie znajdziesz w: 

https://flstrefa.pl/zakres-obowiazkow%20sprzedawcy.html-
https://flstrefa.pl/zakres-obowiazkow%20sprzedawcy.html-


Sprzedawca w branży przemysłowej odpowiada 

za sprzedaż artykułów przemysłowych, zajmuje 

się przygotowywaniem oferty handlowej oraz 

prowadzeniem dokumentacji związanej  

z procesem sprzedaży artykułów 

przemysłowych. 

 

Zadania zawodowe: 

 

 prowadzenie obsługi klienta w zakresie 

sprzedaży artykułów przemysłowych; 

 przygotowywanie oferty handlowej oraz 

prezentowanie jej klientom;  

 doradzanie klientom, w tym także na 

życzenie nabywcy udzielanie dodatkowych 

informacji w zakresie doboru rozwiązań 

technicznych; 

 realizowanie płatności gotówkowych  

i bezgotówkowych z wykorzystaniem kasy 

fiskalnej oraz wystawianie paragonów  

i faktur; 

 wykonywanie czynności pomocniczych przy 

pakowaniu, wydawaniu oraz odbiorze towaru 

z punktu sprzedaży artykułów 

przemysłowych; 

 przyjmowanie i rejestrowanie reklamacji 

nabytych artykułów przemysłowych; 

 składanie zamówień na dostawę towarów,  

w tym także prowadzenie negocjacji  

i rozmów handlowych z dostawcami towaru 

do punktów sprzedaży artykułów 

przemysłowych; 

 prowadzenie dokumentacji handlowej 

artykułów przemysłowych; 

 obsługa urządzeń technicznych dostępnych 

na stanowisku pracy, takich jak skaner, kasa 

fiskalna, terminal kart płatniczych itp.; 

 przestrzeganie zasad bezpieczeństwa  

i higieny pracy praz warunków sanitarnych 

sprzedaży artykułów przemysłowych. 

 

Warunki podjęcia pracy w zawodzie: 

 

Osoby zainteresowane podjęciem zatrudnienia 

w zawodzie sprzedawcy w branży przemysłowej 

powinny posiadać wykształcenie zasadnicze 

branżowe w kierunkach związanych z branżą 

handlową lub przemysłową. Pracodawcy chętnie 

zatrudniają na stanowisku sprzedawcy w branży 

przemysłowej osoby z wykształceniem 

zasadniczym branżowym w zawodzie 

sprzedawca. Możliwe jest szkolenie praktyczne 

(przyuczenie) na stanowisku pracy i zdobywanie 

doświadczenia w trakcie pracy. Dodatkowym 

atutem może być posiadanie prawa jazdy kat. B  

i znajomość języka np. angielskiego w stopniu 

komunikatywnym. 

 

Wymagania psychofizyczne: 

 

Wykonywanie zawodu sprzedawcy w branży 

przemysłowej wymaga dobrej sprawności 

fizycznej, spostrzegawczości. Ze względu na 

konieczność wykonywania różnych czynności  

w krótkim odstępie czasu i kontakt z klientami, 

ważna jest podzielność uwagi, 

komunikatywność, cierpliwość, 

obowiązkowość, dyspozycyjność, odporność na 

stres, kultura osobista oraz dbałość o wygląd 

zewnętrzny. Bardzo ważna jest dokładność, 

rzetelność, samodzielność w organizowaniu 

własnej pracy, dbałość o czystość i porządek  

a także umiejętności rachunkowe. Specyfika 

zawodu wymaga poczucia odpowiedzialności za 

wykonywane czynności. 

 

Przeciwwskazania do wykonywania zawodu: 

 

Przeciwwskazaniami do wykonywania zawodu 

są wady wzroku i słuchu nie podlegające 

korekcji, schorzenia układu kostno-stawowego  

i dysfunkcje układu ruchu uniemożliwiające 

obsługę klientów oraz choroby skóry. 

 

Możliwości i szanse zatrudnienia: 

 

Praca sprzedawcy ma charakter usługowy. 

Sprzedawca w branży przemysłowej może 

pracować w dużym lub małym sklepie.  

Może być także właścicielem punktu  sprzedaży, 

zatrudniać pracowników lub sam wykonywać 

wszystkie wymienione wcześniej czynności. 

Sprzedawca może pracować w stałych 

godzinach lub systemie zmianowym. Jego 

miejscem pracy są sklepy, hurtownie, 

magazyny, supermarkety itd. 


