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Kierownik do spraw sprzedazy zarzadza
zespotem handlowym oraz odpowiada =za
realizacj¢ planu sprzedazy. Kierownik do
spraw sprzedazy zarzadza podleglym zespotem
pracownikow w celu osiggnigcia zalozonych
wynikow, ocenia pracownikOw oraz motywuje
ich do pracy.

Zadania zawodowe:

e organizowanie stanowiska pracy zgodnie
z obowiazujacymi przepisami BHP, ppoz.
1 ergonomii i ochrony §rodowiska;

e organizowanie pracy dziatu sprzedazy;

e negocjowanie warunkow sprzedazy
z klientami;

e analizowanie  raportow 1  prognoz
dotyczacych rynku sprzedazy;

e kierowanie podleglym zespotem oraz dbanie
0 jego rozwoj;

e planowanie i realizacja sprzedazy;

e monitorowanie i raportowanie osigganych
wynikow;

e tworzenie strategii dziatan handlowych we
wspotpracy z innymi dziatami;

e inicjowanie 1 zglaszanie przetozonemu
projektéw usprawniajacych funkcjonowanie
dziatu sprzedazy;

e nadzor nad prawidlowym zawieraniem
umow;

e Kkontrolowanie
finansowych;

e stale monitorowanie trendow na rynku
sprzedazy oraz konkurencji.

przeptywu srodkow

Warunki podjecia pracy w zawodzie:

Kierownik do spraw sprzedazy powinien
posiada¢ wyksztalcenie wyzsze pierwszego
stopnia, wskazane jest wyksztatcenie z zakresu
zarzadzania, ekonomii, marketingu. Pozadana
jest znajomos¢ jezykoéw obcych (przynajmniej
jednego) oraz obstugi komputera (zwtaszcza
programéw biurowych). Ze wzgledu na
specyfike pracy dobrze widziane jest
posiadanie prawa jazdy kat B. Do
wykonywania zawodu wskazane jest co
najmniej dwuletnie doswiadczenie zawodowe
w dziale sprzedazy, zaopatrzenia badz
logistyki. Preferowane jest potwierdzenie
doskonalenia umiejetnosci na dodatkowych
szkoleniach i kursach dotyczacych zarowno
wiedzy z zakresu marketingu i sprzedazy, jak
i z zakresu zarzadzania kapitatem ludzkim.

Wymagania psychofizyczne:

koncentracja i podzielno$¢ uwagi,

uzdolnienia kierownicze i organizacyjne,

predyspozycje do postepowania z ludzmi,

zdolno$¢ motywowania podwitadnych,

fatwo$¢ wypowiadania si¢ w mowie 1 w

pismie,

e zdolnos$¢ podejmowania szybkich i trafnych
decyzji,

e zdolno$¢ analizowania sytuacji
I podejmowania ryzyka,

e wspoldziatanie 1 wspolpraca w zespole
(grupie),

e zdolno$¢  skutecznego  przekonywania
i negocjowania,

e zdolno$¢ rozwigzywania konfliktow;

komunikatywno$¢, asertywnos¢,
autoprezentacja,

odpornos¢ emocjonalna,
radzenie sobie ze stresem.

Przeciwwskazania do wykonywania zawodu:

Przeciwwskazaniami do wykonywania zawodu
s3 wady wzroku 1 stuchu niepodlegajace
korekcji oraz wady wymowy w stopniu
utrudniajgcym komunikowanie si¢. Znaczne
uposledzenia narzagdow ruchu moga utrudnié
wykonywanie = podstawowych  czynnosci
w zawodzie. Osoby z epilepsja, ze wzgledu na
specyfike pracy kierownika do spraw
sprzedazy, nie powinny wykonywaé tego
zawodu, poniewaz wigze si¢ ona z duzym
stresem 1 napigciem, ktére moglyby
prowokowac napady.

Mozliwosci | Sszanse zatrudnienia:

Prace w tym zawodzie oferujg mate firmy, duze
przedsigbiorstwa, jak i1 korporacje. Czgsto jest
to stanowisko kluczowe w firmie — sprzedaz
towarow 1 ustug to zazwyczaj gtowny motor
rozwoju przedsigbiorstw. Zatrudnienie
w zawodzie kierownik do spraw sprzedazy
oferujg firmy 1 przedsigbiorstwa praktycznie
w kazdej branzy, np.:

e przedsigbiorstwa produkcyjne,

portale internetowe, instytucje finansowe,
instytucje ubezpieczeniowe,

firmy budowlane, telekomunikacyjne,

firmy handlowe, ustugowe,

przedsigbiorcy z  branzy  paliwowej
I energetycznej.



