Ksztalcenie:

Uniwersytet Jana Kochanowskiego

w Kielcach Filia w Piotrkowie Trybunalskim
ul. J. Stowackiego 114/118,

97-300 Piotrkéw Trybunalski

tel. 44 732 74 00

e-mail: filiapt@ujk.edu.pl

www.unipt.pl

Uniwersytet L.odzki

ul. Uniwersytecka 3, 90-137 Lodz
tel. 42 635 40 83, 635 40 86
e-mail: rekrutacja@uni.lodz.pl
www.rekrutacja.uni.lodz.pl

Akademia Humanistyczno-Ekonomiczna
w Lodzi

ul. Sterlinga 26, 90-212 £6dz

tel. 42 631 58 00, 42 631 58 01

e-mail: rekrutacja@ahe.lodz.pl
www.ahe.lodz.pl

Spoleczna Akademia Nauk w Lodzi
ul. Sienkiewicza 9, 90-113 Lo6dz

tel. 42 664 66 56

e-mail: rekrutacja@san.edu.pl
www.san.edu.pl
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Centrum Informacji
I Planowania Kariery Zawodowej:
w Lodzi:

ul. Wolczanska 49, 90-608 Lodz,
Tel. (42) 66 30 255, 66 30 273

oraz oddzialach:

w Piotrkowie Trybunalskim:

ul. Dabrowskiego 13,
97-300 Piotrkow Trybunalski
Tel. (44) 649 60 87, 647 74 01

w Sieradzu:
ul. 3 Maja 7, 98-200 Sieradz
Tel. (43) 822 81 84, 822 81 86

w Skierniewicach:

ul. Senatorska 10, 96-100 Skierniewice
Tel. (46) 833 39 74, 833 36 50
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Kierownik do spraw

sprzedazy
Klasyfikacja Zawodow i Specjalnosci: 122102
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Oddzial w Piotrkowie Trybunalskim



Kierownik do spraw sprzedazy odpowiada
w firmie za realizacj¢ planu sprzedazy
1 zarzadza zespotem pracownikow w celu
osiggniecia zatozonych celow sprzedazy.

Zadania zawodowe:

e organizowanie stanowiska pracy zgodnie
Z obowiazujacymi przepisami BHP, ppoz.
1 ergonomii 1 ochrony srodowiska;

e organizowanie pracy dzialu sprzedazy;

e negocjowanie warunkow sprzedazy
Z klientami;
e analizowanie raportow 1 prognoz

dotyczacych rynku sprzedazy;

e kierowanie podlegtym zespotem oraz dbanie
0 jego rozwoj;

¢ planowanie i realizacja sprzedazy;

e monitorowanie i raportowanie osigganych
wynikow;

e tworzenie strategii dziatan handlowych we
wspotpracy z innymi dziatami;

e inicjowanie 1 zglaszanie przetozonemu
projektow usprawniajacych funkcjonowanie
dziatu sprzedazy;

e kontrolowanie srodkow

finansowych.

przeptywu

Warunki podjecia pracy w zawodzie:

Do podj¢cia pracy w zawodzie kierownika do
spraw sprzedazy preferowane jest
wyksztalcenie wyzsze na kierunku np.
zarzadzanie, handel, ekonomia lub marketing.
Dodatkowymi  atutami  przy zatrudnieniu
w zawodzie kierownika do spraw sprzedazy sg:
posiadanie certyfikatow i swiadectw
potwierdzajagcych  udziat w  szkoleniach
tematycznych z zakresu zarzadzania kapitatem
ludzkim, sprzedazy i marketingu, umiej¢tnosci
negocjacji, organizacji czasu pracy, znajomos¢
jezykow obcych zwigzanych ze specyfika
dziatalnosci danego przedsigbiorstwa lub
instytucji, prawo jazdy kategorii B.

Wymagania psychofizyczne:

koncentracja uwagi,

podzielno$¢ uwagi,

uzdolnienia kierownicze i organizacyjne,

rozumowanie logiczne,

latwo$¢ wypowiadania si¢ w mowie 1 w

pismie,

e zdolno$¢ podejmowania szybkich i trafnych
decyzji,

e zdolno$¢ nawigzywania kontaktu z ludzmi,

wspotdziatanie 1 wspdlpraca w  zespole

(grupie),

zdolno$¢ rozwigzywania konfliktow,

gotowos¢ do pracy w szybkim tempie,

komunikatywno$¢, asertywnosc,

operatywnos$¢ 1 skutecznos¢,

samodzielno$¢, systematycznosc,

odpornos¢ emocjonalna,

radzenie sobie ze stresem.

Przeciwwskazania do wykonywania zawodu:

Przeciwwskazaniami do wykonywania zawodu
s3 wady wzroku 1 sluchu niepodlegajace
korekcji oraz wady wymowy w stopniu
utrudniajgcym komunikowanie si¢. Znaczne
uposledzenia narzadéw ruchu moga utrudnié
wykonywanie podstawowych czynnosci
w zawodzie. Osoby z epilepsja, ze wzgledu na
specyfike pracy kierownika do  spraw
sprzedazy, nie powinny wykonywaé tego
zawodu, poniewaz wigze si¢ ona z duzym
stresem 1 napigciem, ktore  moglyby
prowokowac napady.

Mozliwosci i szanse zatrudnienia:

Prace w tym zawodzie oferujg mate firmy, duze
przedsiebiorstwa, jak i korporacje. Czesto jest
to stanowisko kluczowe w firmie — sprzedaz
towarow 1 ustug to zazwyczaj gldéwny motor
rozwoju przedsigbiorstw. Zatrudnienie
w zawodzie kierownika do spraw sprzedazy
oferujg firmy 1 przedsigbiorstwa praktycznie
w kazdej branzy, np.:

przedsig¢biorstwa produkcyjne,

portale internetowe,

instytucje ubezpieczeniowe, finansowe
firmy budowlane,

firmy telekomunikacyjne,

firmy handlowe,

dostawcy ustug,

przedsigbiorcy z branzy paliwowej,
przedsigbiorcy z branzy energetycznej itp.



